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Alle Unlmlpg,\.m. ﬁlljul|h|ill|..'t,
Ansuchen und Bescheide wenden
mach Eingabe der Anlagen/®un-
dendaen automatisch generiert,

HSH Energiespar-Angebot
Dim Hupp\.' diull. LuE 'i"ur'lwll.:n-
vergleich inklusive Schsellkalku-
lation vor Ort oder als perfekie
Hille fiir ein Detailangebol.

HS5H Energiespar-Praxis

100 fm,ﬂalwlh}uu als Best-Praxis-

Beispiele geondnel nach Bavarnen

url Kollektorflache. Mit Betriebs-
bl aual e Cover,

5‘ Dar Caterveichinche irmtallaster 47011

_Erfolg =
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Soowird das Verkaufen zur all-

Haben Sie sich schon einmal (iberfegt,
wie viel Sie ein Kunde kostet?

emeint st der ganz
mormale Beramungsaul-
wanil, den eine Anfra-

e fir eime Helmungsankage, eine
gribere Samidrinsiallaion oder
ghaleches in einem Privathags
verursachl,  [Dde  emsiehenden
Kosten, wenn ein {miglicherae-
sel) mukiinftiger Kunde seinen
Full iber die Schwelle [hres
Gieschiiftes sera, annafl, bed einer
Fachmesse sein Imeresse bekun-
-:h;l: UsWw. ...

In der Praxis schaw das mineier
a0 @us: Fuerst it ein Besuch
vor Ot modwendig, um die tech-
nischen Gegebenheiten zu erfas.
sen und die Bedarfslage mu er-
mitekn, Danm geba’s ab ins R
— kalkulieren st ampessgr. Eine,
wwed, drel Varianen, Darfs noch
eine weilere mehr sein?  Der
Hetrungsmarkt beter ja genil-
gend  Moglichkeiwen, Bel  der
Prizsemation des Angebotes simd
Sie damin konfromien, dass die
Cianin des Bawherra ibeim ersten
Besuch war sie nicht min dabei)
noch einmal ganz neue und ande-
re Wiinsche ket Mensch firgere
dich nicht! Zurick an den Stan,
[has Spagl beginl vom vorme.

HSH Heizkostenvergleich
Varianienverghsich e verschie-
dene Hetesysteme und Anlagen-

griiben, Zeig w.a. die Gesamikos-

ten fiir 20 Jahre Anlagenbetrich,

Fugegeben, das ist die kompli-
mene Version eines Kundenge-
sprachs. Doch Hand auls Hers:
Wer hat so etwas noch nie sclber
erleb? Wor allem jumge und
unerfahrene  Verkdufer appen
immer wieder in diese beriich-
tiglen Feifzllen, Wenn es dann
e eimem Aufirag kommi, hat
die Geschichie wenigstens ein
gliickliches Ende. Doch was kst
wenn man nr das Verglelchsan-
gehot Nummer 3 i den Kunden
war? Planen darf in unserer
Branche ja michis keswen, Eine
Branchen-Unmgend, gegen die
kaum anzukommen is1,

Gute Verkiufer in der Installai-
omshranche schaffen  Abschlus-
sponten von  MER mit elnem
anfallenden  Beraungsaufwand
(Fein, km, Gemeinkosiea )
vion durchschainlich 400.- Fura,
macht statistisch 800, Eam pro
mablendem Kunden, An dieser
Seelle mikge jeder seine elgenen
Wene einseizen, die von Betrich

i Betrich etwas hesser oder
schlechuer liegen werden, Soviel
rur Eingangsirage,

Effiziente Bommunikaiion wnd
eine  mielgerichiete  Emschei-
dumgsiindung sind wesemliche
Beltrige zu nachhaligem wirt-
schaftlichen  Erfolg.  Zugheich
waren das awch die Haupathemen
beim den HSH-Schulungstagen
HM1 in S1, Georgen am Ling-
see, Erfabrene Kollegen und
der Gastredenent Siefan Gissler
gehen e Wissen an Ll\:lpl."l
100 Kodlegen der Kooperati-
on Holz die Sonne ins Haus
weiter, Mat@rlich miv an Bond:
Fahlreiche Beraangsunserlagen,
die den HSH-Insiallaieen ex-
klusiy  zur Verfligung  ssehen
und von diesen asch lau-
femd  weitenent-

wickel werden
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tiglichen Freude,

H5H Anlagenleitiaden ALF

HSH Firderkompass
Fiiederungen sind ofl ent-
scheidend Fiir die Anschallung
alvemnativer Helesysteme, Digse
Beratungskeisiung ist ein MUSS.

Die wesentlichen Systemlisungen
mil Investitionsrahmen kundinmen-

Treundlich dargesselll. .
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