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Einige Highlights
der letzten Jahre

© Dr. Hans Georg Hausel Dipl. Psycholo-
ge. Expenie fur Marketing-Himforschung,
Bestsellerautor (Emotional Boosting,
MNeuromarketing, Brain Script und weitere)
gab uns bei der Jahresklausur 2010 wert-
waolle Impulse, von denen noch sehr viele
machwirken. Danke!

© Mag. Waltrawd Marius Franchise-He-
raterin mit @her 25 Jahren Erfahmung
zeigie ums 2007, dass nur eine aaf
Faimess und Wenschitrung ange-
legte Parmerschaft zum gemeinsamen
Erfolg fiahe.

© Johannes Stark . Beim einen flie-

Ben die Dinge und bebm anderen febt
£s nichi, Dias [s1 es, womm ¢s geht, in

den unterschiedlichsten Belangen, Be-
reichen und Angelegenheiten.”

© Dr. Claws Britstle war gleich mehrmals
unser Giast, Geddchinistraining, Selbst-
organisation, Geistige Beweglichkeit und
Zeitmanagement waren die Beitrige, mit
denen er unsere  persdalichen Werkzeug-
kisten™ erginzie, Lependir, Seine Ovgel-
improvisationen auf der historischen Stifts-
orgel in S1.Georgen/Lingses,

© Dr. Franz Stockinger Ostemeichs be-
kanmer Meseosologe (... und wie wird das
Wetter im Saden. .. ) begheitete urs bei der
Sommerneise 2008, Er gab uns cinen fun-
dierten Einblick ins Wettergeschehen und
wambe, den satfindenden Klimawandel 2u
Ignorieren.

© Dr. Heinz Kopetz Langreitprisident
(bis 2010} des Osserreichischen Biomasse-
verbandes war 2003 kurzfristig berein, fiir
Dr. Hermann Scheer einruspringen, als
dieser am Koalitions-Verhandlungstisch
fesisaB. (Scheer damals: _Wie schive st es,
gute Freusde zu haben.”)

© Anne M. Schiiller Die Expertin (e
Loyaliismarketing eroberte 2006 (in Linz)
die HSH-Herzen mit Iheer erfischenden
wnd b\:‘_lcihln'ndun An.

© Dr. Franz Akt Solarexperte, Journalist,
l"'u1il'|1.'rriaw|n¢|u|'l|c|. Rudlmﬂur. .";u\:h (53
wiar mehe als einmal bei HSH, unvergess-
lich sein Relerat , hoch 2o ( Wanher)See™.
Immer wieder cinen Besuch wert:
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Blick uiber den Tellerrand!

Fachliche Kompetenzen genigen in der
Berufswelt von heute nicht mehr. Schon
gar nicht, wenn man in einem Unter-
nehmen eine Fiihrungsrolle einnimmit.

weht nur die Kenden
simd  informierter umd
kritischer als  frither,

auch die Mitarbeiter lassen sich
nicht mehs dikistorisch berum-
kommuandieren, Wer &5 probien,
wird schnell festsiellen missen,
dass gute Lewe scheell eimen
anderen Job haben werden, Der
Fachkrafiemangel  lasst  zusiiz-
lich griden,

Der Chef von hewe is1 stark
gefordert, Er braucht ein Se1 an
Managementfihigheien,  muss
sach glich als Verkaufer be
weisem umd i1 flr das  gune
Ambeiskling  im Unternehimen
zustirdig. Durch fehlends sozi-
ale Kompetenz bleibt das Urter-
nehimen sonst langfristig himer

seinen  Maglichkeiten  zuniick,
Ein gnllll.'h Glick, dass oft ¢ine
starke Frau neben dem Chefl
steht und - wor allem in Fami
lienbetriehen — diese Rolle ¢in
nima. Matiiglich miissen auch
die technisch-Fachlichen und dic
betriehswirtschafilichen Qualifi
kationen stimmen, aber das s
nur die Basisausnisiung,

Fiar uns HSH-Installicee is1 es
deshalb enorm wichig, immer
wieder ecinen Blick ober den
eigenen Tellerrand hinaus 20 ma
chen, Dalr ikt es mebrmals im
Jahr Gelegenheien, Es st gibe

keime HSH-Veranstalumg, bei
der nicht ein hochkaritiger Re-
ferent aber Themen und Gebicte
berichiet, die unseren Betrich-
salliag abseits des Alldglichen
bereichem.

Geesunde  Emihrung.,  Mitarbei-
terfilbrung, Korpersprache, New-
romarketing,  Beschwerdens-
mapement,  CGedichinistrining,
Organisstbonseniwicklung,  im-
mer wieder Verkauf, Rhetornik,
Arheitsorgansation, Personlich-
keisbildung, Resourcenemial-
g, Okologische Fusammen-
h&nge, Benimmuraining fir Lehr-
limpe und nach vieles mehr,

Ot simd diese Voneige auch ein
Miglichkein, sich selber besser
kennen zu lemen. Beim kom.
memden  HSH-Schulumgsblock

im Mirz laden wir aber Sie -
lighe Leser und Kollepen - gin,
damit Sk urs besser Kenmen
lermen kinren.

Einfach anrufen und elnen
kostenlosen  Seminarplate fiir
Samstag, den 19. Mére buchen!
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Ans welchen  Schrinen Q,/!
besteht ein professionelles Ver- ."7{?{:’
kaufsgespriich? Wie kann ich mehr iiber die ¥ 5 ¥

Kaulinienssen meiner Kumden erfabiren Wie kann
ich den Bedarl meiner Kunden klar erhensen? Womit lassen
sach im Fusateverkaul Erfolge vervieliachen® Wie kann ich die
Preispsychodogie ninzen wnd der Preisfalle entgeben?

Anbworten auf diese Fragen und weiters Tipps fér einen professioncilen

Borstengaverknud gibt der Bechawor und Rivetosikirninge Stofan Gissler
boim HEH-Schulumgehleck am 19, Mbrz 2001 in St Georgen am Lingses. £
HEH liidh win, bitte zu Tisch!
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